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บทคัดยอ 

บทความน้ีมีวตัถุประสงคเพ่ือศึกษาแนวทางการใชหลักการรับรูรายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคาในการบันทึก

ขอมูลทางบัญชสํีาหรับบางธุรกิจ กรณีศึกษา 5 ธุรกิจ คือ 1) ธุรกิจส่ือสารโทรคมนาคม 2) ธุรกิจเทคโนโลยี 3) ธุรกิจ

อุตสาหกรรมยานยนต 4) ธุรกิจคาปลีกและสินคาอุปโภคบริโภค และ 5) ธุรกิจอสังหาริมทรัพย เน้ือหาเปนการอธิบาย

ประเด็นสําคัญของหลักการรับรูรายได 5 ขั้นตอน ไดแก 1) การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา 2) การระบุภาระท่ีตองปฏิบัต ิ

ในสัญญา 3) การกําหนดราคาของรายการ 4) การปนสวนราคาของรายการใหกับภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา 

และ 5) การรับรูรายไดเมื่อ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติใหเสร็จส้ินแตละขั้นตอนในธุรกจิ เพ่ือรับรูการ

วิเคราะหขอมูลท่ีกอใหเกิดองคความรูท่ีมีสาระสําคญัและเปนประโยชนกับผูท่ีสนใจ วิทยากร นักศึกษา และอาจารยผูสอน 

ในหลักสูตรบัญชีหรือหลักสูตรท่ีเกี่ยวของ 
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Abstract 

The objective of this article is to study how to use the revenue recognition principles from contracts 

with customers related by recording accounting for some businesses. Case studies of 5 businesses including: 

1) telecommunication business 2) technology business 3) automotive business 4) retail and consumer 

products business and 5) real estate business. The content describes the key points of 5 steps revenue 

model: 1) identify the contracts with a customer 2) identify the performance obligations in the contract  

3) determine the transaction price 4) allocate the transaction price to the performance obligations in the 

contract and 5) recognize revenue when (or as) the entity satisfies a performance obligations in each stage  

of the business. This is for an acknowledgement of data analysis that produces an essential and beneficial 

knowledge to interested people, speakers, students and instructors in the accounting courses or related 

courses. 

 

Keywords : The Financial Reporting Standard No. 15, Revenue from Customer Contracts,  

   5 Steps Revenue Model, Telecommunication business, Technology business,  

   Automotive business, Retail and consumer products business, Real estate business 

 

บทนํา 

รายไดถือเปนตัวเลขชีว้ัดท่ีสําคัญของผลการดาํเนินงานกจิการ เน่ืองจากรายไดน้ันจะถกูนํามาใชในการตัดสินใจ

สําหรับนักลงทุน (Mattei & Paoloni, 2019) และรายไดเปนตวัสะทอนความสามารถในการบริหารของกิจการ รวมท้ังเปน

ขอมูลในการพยากรณการเจริญเติบโตและกระแสเงินสดท่ีคาดวาจะไดรับ ซึ่งปจจุบันรูปแบบธุรกิจมีการเปล่ียนแปลงอยาง

รวดเร็วจากการแขงขัน เทคโนโลยี และส่ิงแวดลอมทางเศรษฐกจิท่ีมีความซับซอนมากขึ้น (ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และ 

อนุวัฒน ภักด,ี 2562ข) คณะกรรมการมาตรฐานการบัญชีระหวางประเทศ (IASB) และคณะกรรมการมาตรฐานการบัญชี

ของสหรัฐอเมริกา (FASB) จึงรวมมือกันในการพัฒนามาตรฐานรายงานทางการเงินเกีย่วกับการรับรูรายไดฉบับใหม จาก

ความไมสอดคลองกันของเกณฑการรับรูรายได จงึมกีารพิจารณาปรับปรุงขอกําหนดในการเปดเผยขอมูลและแนวปฏิบัติ

เกี่ยวกับการรับรูรายไดระหวางกจิการ อุตสาหกรรม และตลาดทุนใหมีความสอดคลองกันและสามารถเปรียบเทียบกันได

ในทุกประเทศ เพ่ือเปนประโยชนกับผูใชงบการเงินไดมากยิ่งขึ้น ซึง่ท่ีผานมามาตรฐานการบัญชีเกีย่วกับการรับรูรายไดตาม

หลัก IFRS กับ US GAAP มีความแตกตางกัน โดยใน IFRS มาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 11 เร่ืองสัญญากอสราง (IAS 11) 

และมาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 18 เร่ืองรายได (IAS 18) ใหแนวปฏิบัติท่ีจํากดัสําหรับรายการท่ีมคีวามซับซอน ในขณะท่ี 

US GAAP ใหแนวปฏิบัติการรับรูรายไดอยางกวาง ๆ และกําหนดไวเฉพาะอุตสาหกรรม สงผลใหการรับรูรายไดเกิดความ

แตกตางกัน (ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และ อนุวัฒน ภักดี, 2562ก) เพ่ือลดปญหาทางบัญชีท่ีเกี่ยวของและเปนการปรับปรุง

คุณภาพงบการเงิน รวมถึงขจัดขอบกพรองและความขัดแยงของมาตรฐานการบัญชใีนอดีต จึงกาํหนดกรอบการทํางานท่ี

ครอบคลุมและเปนแนวทางเดยีวกันสําหรับการรับรูรายไดในสัญญาทุกประเภท (Hameed, 2019) มาตรฐานการรายงาน

ทางการเงินฉบับท่ี 15 รายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคา สภาวชิาชพีบัญชีในพระบรมราชูปถมัภไดประกาศใหมีผลบังคับใช

กับงบการเงินท่ีมีรอบระยะเวลาเร่ิมในหรือหลังวันท่ี 1 มกราคม 2562 เปนตนไป และยกเลิกมาตรฐานการบัญชเีกี่ยวกับ

การรับรูรายไดท่ีเคยใชมา ไดแก มาตรฐานการบัญชีฉบับท่ี 11 เร่ืองสัญญากอสราง (TAS 11) และมาตรฐานการบัญชีฉบับ

ท่ี 18 เร่ืองรายได (TAS 18) และมีการตคีวามมาตรฐานการบัญชแีละมาตรฐานการรายงานทางการเงิน 4 ฉบับ คือ เร่ือง
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รายได-รายการแลกเปล่ียนเกีย่วกับการโฆษณา (TSIC 31) เร่ืองโปรแกรมสิทธิพิเศษแกลูกคา (TFRIC 13) เร่ืองสัญญา

สําหรับการกอสรางอสังหาริมทรัพย (TFRIC 15) และเร่ืองการโอนสินทรัพยจากลูกคา (TFRIC18) (สมพงษ พรอุปถมัภ, 

2561) 

ในปจจุบันการรับรูรายไดมีความซับซอนเกิดขึ้นตามสัญญา หากการรับรูรายไดมีมาตรฐานเฉพาะใหใชมาตรฐาน

น้ัน ไมตองใช TFRS 15 แตถาการรับรูรายไดไมมีมาตรฐานเฉพาะใหยึดตาม TFRS 15 เน่ืองจากรายไดเปนรายการขอมูลท่ี

สําคัญสําหรับผูใชงบการเงินเปนอันดับตน ๆ ดังน้ัน ในแตละธุรกิจจุดการรับรูรายได คือ จดุท่ีมีการโอนอํานาจการควบคมุ 

(Transfer of Control) สินคาหรือบริการไปยังลูกคา โดยไมจําเปนตองมกีารโอนความเส่ียงและผลตอบแทน แตถาม ี

การประเมิน พบวา ความเส่ียงและผลตอบแทนไดโอนพรอมกับอํานาจและการควบคมุ กิจการสามารถรับรูรายได

เหมือนเดิม แสดงวา การสงมอบใหลูกคาถือวาเปนการโอนความเส่ียงและผลตอบแทนพรอมอํานาจการควบคมุแลว  

โดยมาตรฐานรายงานทางการเงนิฉบับน้ีเปนการรับรูรายไดของกจิการท่ีมีสวนไดเสียสาธารณะ (PAE) ในประเทศไทยจาก

การยกเลิกมาตรฐานการบัญชีท่ีเกี่ยวของกับการรับรูรายไดในอดตี (สันสกฤต วจิิตรเลขการ และนวพร บุศยสุนท, 2562) 

“แตในหลักคิดหรือแนวทางการพิจารณาเงื่อนไขการรับรูรายไดน้ัน นักบัญชีท่ีใชมาตรฐานการรายงานทางการเงินสําหรับ

กิจการท่ีไมมีสวนไดเสียสาธารณะ (NPAE) สามารถนําไปประยุกตใชไดเชนเดียวกัน เน่ืองจากเน้ือหาสาระสวนใหญของ

มาตรฐานการบัญชีฉบับน้ีกาํหนดแนวทางสําหรับการรับรูรายไดจากเงื่อนไขและกรณีตาง ๆ เพ่ือใหสามารถระบุจุดหรือ

ภาระงานใด ๆ ก็ตามท่ีมีการกําหนดใหปฏิบัติใหเสร็จส้ินตามขอตกลงท่ีทําไวกับลูกคาเปนหลัก หากพิจารณาเทียบเคยีง

และประกอบกับมาตรฐานของ (NPAE) จะเปนเร่ืองของการพิจารณาขยายความใหชัดเจนขึ้นถงึสถานการณหรือเหตกุารณ

แวดลอมท่ีทําใหเชื่อไดวาสามารถระบุจุดท่ีสามารถรับรูรายไดชดัเจนยิ่งขึ้น” (สุรพล ถวัลยวิชชจิต, 2562) ดังน้ัน การถือ

ปฏิบัติตาม TFRS 15 กิจการควรมีการรับรูรายไดในจาํนวนเงินท่ีสะทอนถึงผลตอบแทนท่ีกิจการคาดวาจะไดรับตามสิทธิ

จากการแลกเปล่ียนสินคาหรือบริการท่ีสงมอบใหแกลูกคา ซึง่ตองใชดุลยพินิจอยางมากในการพิจารณาขอเท็จจริงรวมกัน

ในหลักการแตละขั้นตอนของเหตกุารณท่ีเกี่ยวของท้ังหมด  

เน่ืองจากมาตรฐานฉบับน้ีเปนการสะทอนถึงกิจการอาจมีรายไดหลายประเภทรวมอยูในสัญญาท่ีทํากับลูกคา

และอาจมกีารเปล่ียนแปลงได จึงทําใหการรับรูรายไดอาจมีวิธีและชวงเวลาท่ีแตกตางกัน ซึง่รายไดเปนรายการทางบัญช ี

ท่ีสําคัญและไดรับความสนใจอยางยิง่จากผูใชงบการเงิน โดยเฉพาะนักลงทุนสามารถนําขอมูลทางการเงินมาใชในการ

วิเคราะหผลการดาํเนินงานในอนาคตเพ่ือใหเขาใจกอนการตัดสินใจและเพ่ือแสดงขอบงชี้คุณภาพกาํไร อีกท้ังหากกิจการ 

มีรายไดเพ่ิมขึ้นจะแสดงถึงการเตบิโตของกิจการ ศกัยภาพของธุรกิจ รวมถึงกระแสเงินสดท่ีคาดวาจะไดรับในอนาคตจึง

สงผลตอการลงทุน ซึง่อาจทําใหผูบริหารตกแตงกําไร เพ่ือนําไปสูการไดมาของกําไรท่ีผูบริหารตองการและทําใหบรรลุตาม

เปาหมายจากการตกแตงกาํไรผานการตกแตงรายไดเพ่ือเกดิประโยชนตอภาพลักษณของกิจการมากท่ีสุด (กรัษนีย กรัษ

นัยรวิวงค และศิลปพร ศรีจั่นเพชร, 2563) และปจจุบันรูปแบบการดําเนินธุรกจิ (Business Model) มีการเปล่ียนแปลง

อยางรวดเร็ว เกดิจากการเปล่ียนแปลงของการแขงขันเทคโนโลยี รวมท้ังสภาพแวดลอมทางเศรษฐกิจท่ีมีความซับซอนมาก

ยิ่งขึ้น (ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน ภักด,ี 2562ข) ซึ่ง Mattei และ Paoloni (2019) กลาววา IFRS 15 ไดรับการ

ออกแบบมาเพ่ือปรับปรุงการรายงานทางการเงินของรายไดท่ัวโลก จากการกาํหนดหลักใหกจิการใชเพ่ือรายงานขอมูลท่ี

เปนประโยชนตอผูใชงบการเงินเกี่ยวกับลักษณะ เวลา ความไมแนนอนของรายไดและกระแสเงินสดท่ีเกิดจากสัญญาท่ีทํา

กับลูกคา โดยการนํา TFRS 15 มาถือปฏิบัติชวยเพ่ิมคุณภาพของงบการเงินและชวยเพ่ิมการยดึหลักความระมดัระวงัทาง

บัญชีผานแบบการรับรูผลขาดทุนอยางทันเวลาในกลุมกิจการท่ีมรีายไดรวมสูง (ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน ภักดี

ลดลงและทําใหกิจการมคีุณภาพกําไรสูงขึ้น (วงศมณี ชวาลวรรณ และศิลปพร ศรีจั่นเพชร, 2563) เน่ืองจาก การรับรูรายได
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แบบใหมสงผลกระทบตอระยะเวลาหรือจํานวนของรายไดท่ีแสดงในงบการเงิน (Jantadej, 2014) ทําใหรายไดรวมของ

กิจการลดลงอยางมีนัยสําคญัหลังจากการใช TFRS 15 มาถือปฏิบัติ (Kasztelnik, 2015)  

บทความวชิาการน้ีจงึมวีัตถุประสงคเพ่ือศกึษาแนวทางการใชหลักการรับรูรายไดจากสัญญาท่ีทํากับลูกคาในการ

บันทึกขอมูลทางบัญชีสําหรับบางธุรกิจ กรณีศึกษา 5 ธุรกิจ คือ ธรุกิจส่ือสารโทรคมนาคม ธุรกิจเทคโนโลยี ธุรกิจอุตสาหกร

รมยานยนต ธุรกิจคาปลีกและสินคาอุปโภคบริโภค และธุรกิจอสังหาริมทรัพย เน้ือหาเปนการอธิบายประเด็นสําคัญของ

หลักการรับรูรายได 5 ขั้นตอนในธุรกิจ เพ่ือวเิคราะหขอมูลท่ีกอใหเกิดองคความรูท่ีมีสาระสําคัญสําหรับธุรกิจในการระบุ

ภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญาท่ีทํากับลูกคา เปนการแยกองคประกอบลักษณะของภาระท่ีตองปฏิบัติและ 

การปนสวนราคาในกรณีตาง ๆ สําหรับบันทึกแตละภาระตามจุดเวลาท่ีแตกตางกันไดอยางถูกตอง (ธเณศ เฮงตระกูลสิน, 

2562) และเปนประโยชนกับอาจารยผูสอน นักศึกษา วิทยากรและผูท่ีสนใจท่ัวไปในหลักสูตรบัญชหีรือหลักสูตรท่ีเกี่ยวของ 

เพ่ือใหเปนมาตรฐานสําหรับการรับรูรายไดหลักเพียงฉบับเดยีวในทุกอุตสาหกรรมท่ีมีธุรกรรมทางการคาตาง ๆ 

 

หลักการรับรูรายไดตาม TFRS 15  

กําหนดการรับรูรายไดทุกรูปแบบของทุกประเภทธุรกิจ โดยเนนการรับรูจํานวนเงินท่ีสะทอนถึงผลตอบแทนท่ี

กิจการคิดวามีสิทธิไดจากการแลกเปล่ียนสินคาหรือบริการ กิจการรับรูตามหลักการสําคัญ 5 ขั้นตอน ตามรูปภาพประกอบ 1 

รูปภาพประกอบ 1 

หลักการรับรูรายได 5 ขัน้ตอน (5 Steps Revenue Model) 

 

 

 

 

 

 

ขั้นตอนท่ี 1 การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา (Identify the Contracts with a Customer) พิจารณาจากขอตกลง

ระหวางคูสัญญาท่ีทําใหเกิดสิทธขิองท้ัง 2 ฝาย ท่ีสามารถบังคับไดและเกิดภาระผูกพันขึ้น โดยสัญญาจะจัดทําเปนรูปแบบ

วาจา ลายลักษณอักษร หรือ ยึดถือประเพณีปฏิบัติทางธุรกิจก็ได ซึ่งสัญญาตองเปนไปตามเงื่อนไข 5 ขอตาม ดงัน้ี  

(ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน ภักดี, 2562ก) 

1. คูสัญญาไดอนุมัติสัญญาแลว 

2. ระบุสิทธิของคูสัญญาแตละฝายได 

3. ระบุเงื่อนไขการชําระ ส่ิงตอบแทนได 

4. สัญญามีเน้ือหาเชิงพาณิชย 

5. มีความเปนไปไดคอนขางแนวาจะเรียกเก็บส่ิงตอบแทน 

ขั้นตอนท่ี 2 การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา (Identify the Performance Obligation in the Contract) ตอง

พิจารณาวาแตละสัญญามีภาระท่ีตองปฏิบัติกี่ภาระ จากการสงมอบสินคาหรือใหบริการหรือท่ีชุดสินคาหรือบริการน้ัน โดย

หน่ึงในสัญญาสามารถมีภาระไดตั้งแตหน่ึงภาระขึ้นไป หากภาระท่ีตองปฏิบัติแยกจากกัน กจิการตองบันทึกบัญชีแยก ซึง่

พิจารณาจากลูกคาไดรับประโยชนจากสัญญาของกิจการ หากมีสินคาหรือบริการท่ีพ่ึงพาอาศัยกันไดหรือใชประโยชนได

ดวยกันเองใหถือวาสินคาหรือบริการน้ันไมแตกตางกันรวมเปนภาระตามสัญญาเดยีวกัน ดังน้ัน การพิจารณาความ

ระบุสัญญา 
ที่ทํากับลูกคา 

ระบุภาระที่ตอง 
ปฏิบัติในสัญญา 

กําหนดราคา 
ของรายการ 

ปนสวนราคาของ 
รายการใหกับภาระ 

รับรูรายไดเมื่อไดทําตาม
ภาระที่ตองปฏบิัติ 
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แตกตาง (Distinct) ของสินคาหรือบริการจะนําไปสูการระบุภาระท่ีตองปฏิบัติใหกับลูกคาและการบันทึกบัญชี หากมี

เงื่อนไข 2 ขอ คือ 

1. ลูกคาไดรับประโยชนจากสินคาหรือบริการน้ัน ๆ โดยตรงหรือไดรับประโยชนเมื่อนําไปใชควบคูกับ

ทรัพยากรอ่ืนท่ีมีพรอมใหลูกคา  

2. ขอตกลงของกิจการท่ีจะสงมอบสินคาหรือบริการใหลูกคาสามารถแยกจากขอตกลงอ่ืนในสัญญา

น้ันได 

ขั้นตอนท่ี 3 การกาํหนดราคาของรายการ (Determine the Transaction Price) ราคาของรายการ คือ มูลคาของ

ส่ิงตอบแทนท่ีวัดเปนจาํนวนเงินไดท่ีกิจการมีสิทธิจะไดรับตามสัญญาเปนการแลกเปล่ียนจากการสงมอบสินคาหรือบริการ

ใหลูกคา โดยไมรวมองคประกอบของการจัดหาเงิน (ดอกเบ้ียจากการผอนชําระ) (พรทิพย ตันติฤทธิศักดิ,์ 2561) แตรวมส่ิง

ตอบแทนท่ีอาจไมไดอยูในรูปตวัเงิน ในกรณีส่ิงตอบแทนผันแปรกจิการตองประมาณจาํนวนเงินของส่ิงตอบแทนท่ีไดรับ

แลกเปล่ียนตามสัญญากับสินคาหรือบริการเฉพาะในกรณีมคีวามเปนไปไดคอนขางแนอยูในระดับสูงวาจะไมมกีารกลับ

รายการของจํานวนเงินท่ีรับรูเปนรายไดไวแลว  

ขั้นตอนท่ี 4 การปนสวนราคาของรายการใหกับแตละภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา (Allocate the 

Transaction Price to the Performance Obligations in the Contract) กิจการปนสวนราคาของรายการไปยังภาระท่ีตอง

ปฏิบัติในสัญญา โดยอางอิงราคาของรายการแบบเอกเทศ (Stand-alone Selling Prices) เปนเกณฑท่ีกิจการตองระบุ ณ 

วันเร่ิมตนของสัญญา และตองปนสวนสําหรับราคาของรายการตามสัดสวนราคาขายแบบเอกเทศเหลาน้ัน แตถาราคาของ

รายการมีความแตกตางกันตามคําสัญญาท่ีในสัญญากาํหนดไว การปนสวนราคาของรายการกิจการอาจประมาณการ

ราคาของรายการแบบเอกเทศดวยการหักราคาขายแบบสังเกตไดตามสัญญาจากยอดรวมราคาของรายการ ซึง่จะตองเขา

เงื่อนไขขอใดขอหน่ึงถึงใชได คือ 1) กิจการขายสินคาหรือบริการเดียวกันใหแกลูกคารายอ่ืนในจงัหวะเวลาเดียวกันหรือ

ใกลเคยีงกันในจาํนวนเงินท่ีอยูในชวงกวาง หรือ 2) กิจการยงัไมเคยกําหนดราคาสําหรับสินคาหรือบริการน้ัน 

และสินคาหรือบริการน้ันยงัไมเคยถูกขายในลักษณะท่ีแยกตางหากเปนเอกเทศมากอน (ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวฒัน 

ภักด,ี 2562ข) แตในบางคร้ังราคาของรายการไดรวมสวนลดหรือจาํนวนเงินท่ีผันแปรไดของส่ิงตอบแทน กิจการตองปนสวน

ราคาของรายการไปยังภาระท่ีมีสวนท่ีเกีย่วของตามสัญญา กจิการตองประมาณการราคาขายไดหากราคาขายแบบ

เอกเทศไมสามารถสังเกตได (Unobservable Selling Price) ดวยวิธี ตามรูปภาพประกอบ 2 

1. วิธีปรับปรุงจากการสํารวจตลาด (Adjusted Market Assessment Approach) เปนการประเมินจากสภาพ

ตลาดท่ีกจิการขายสินคาหรือบริการ อาจรวมถึงการอางอิงราคาขายของคูแขง และปรับปรุงราคาขายตามความจาํเปน  

ในการสะทอนตนทุนและอัตรากาํไรของกิจการ 

2. วิธีตนทุนท่ีคาดไวบวกดวยอัตรากําไร (Expected Cost Plus a Margin Approach) เปนการประมาณ

ตนทุนท่ีคาดวาจะเกิดขึ้นจากการโอนสินคาหรือบริการไปยังลูกคาและบวกดวยกาํไรสวนเพ่ิม 

3. วิธีสวนของราคาท่ีเหลือ (Residual Approach) เปนการประมาณการราคาขายแบบเอกเทศของสินคาหรือ

บริการ โดยหักราคาขายแบบเอกเทศท่ีสังเกตไดของสินคาหรือบริการอ่ืนท่ีตกลงตามสัญญา ซึง่จะใชวธิีน้ีไดก็ตอเมื่อราคา

ขายมคีวามแตกตางหรือผันแปรสูงมากหรือราคายังไมแนนอน 

ขั้นตอนท่ี 5 รับรูรายไดเมื่อ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติเสร็จส้ิน (Recognize Revenue 

When (or as) the Entry Satisfies a Performance Obligation) กิจการรับรูรายไดเมื่อกิจการปฏิบัติตามสัญญา โดยการ

สงมอบสินคาหรือบริการใหลูกคา ซึ่งเปนเวลาท่ีลูกคาควบคุมสินคาหรือบริการน้ัน จาํนวนเงินรายไดท่ีรับรู คือ จํานวนเงินท่ี

ปนสวนใหกับภาระท่ีตองปฏิบัติใหเสร็จส้ินน้ัน แบงการรับรูรายไดออกเปน 2 แบบ คือ (รุจิรัตน ปาลีพัฒนสกุล, 2562) 
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1. รับรูรายไดภายในชวงเวลาใดเวลาหน่ึง (Over Time) กิจการรับรูรายไดเมื่อภาระท่ีตองปฏิบัติเสร็จส้ินตลอด

ชวงเวลาใดเวลาหน่ึง โดยเลือกวธิีท่ีเหมาะสมสําหรับการวัดความกาวหนาของภาระท่ีตองปฏิบัตใิหเสร็จส้ินสมบูรณ 

2. รับรูรายได ณ จุดเวลาใดเวลาหน่ึง (Point in Time) กิจการรับรูรายไดเมื่อภาระท่ีตองปฏิบัตเิสร็จส้ิน 

ณ เวลาใดเวลาหน่ึง 

วิธีพิจารณาการรับรูรายไดวาจะรับรูแบบไหนใหพิจารณาวาเขาเงือ่นไข Over Time หรือไมกอน ถาไมเขาเงื่อนไข

จึงรับรูรายไดแบบ Point in Time โดยเงื่อนไขท่ีสามารถรับรูรายไดแบบ Over Time มี 3 ขอ ซึ่งตองเขาเงื่อนไขขอใดขอหน่ึง

ดังตอไปน้ี 

1. ลูกคาไดรับและใชประโยชนจากการปฏิบัติงานของกิจการทันทีท่ีกิจการไดปฏิบัติงาน  

2. การปฏิบัติงานของกิจการสรางหรือทําใหสินทรัพยของลูกคาเพ่ิมขึน้ เชน งานระหวางทํา โดยท่ีลูกคามี

อํานาจควบคุมสินทรัพยท่ีเกิดขึ้นหรือเพ่ิมขึ้น 

3. ทําใหเกิดสินทรัพยท่ีกจิการไมสามารถเอาไปใชไดกับลูกคารายอ่ืนได และกิจการมีสิทธิบังคับใหลูกคาจาย

ชําระสําหรับงานท่ีทําเสร็จจนถึงปจจุบัน 

สําหรับกรณีสัญญาสงมอบสินคาท่ัวไปใหลูกคา (Progress Towards Complete Satisfaction) หากเปน 

การรับรูรายไดตลอดชวงเวลา กจิการตองวัดระดับความกาวหนา เพ่ือเปนเกณฑการรับรูรายไดท่ีเหมาะสม ไดแก การวดั

ระดับความกาวหนาตามวิธีปจจยันําเขา (Input Method) และ การวัดระดับความกาวหนาตามวิธผีลผลิต (Output 

Method)  

รูปภาพประกอบ 2  

การพิจารณาการปนสวนสําหรับราคาขาย 

 

 

แบบเอกเทศ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ดังน้ันหลักการรับรูรายไดเฉพาะอุตสาหกรรมในปจจุบันมีกระบวนการหลายข้ันตอนตามขอกาํหนดของแตละ

สัญญา จํานวนรายไดท่ีรับรูคือส่ิงตอบแทนท่ีกจิการคาดวาจะไดรับจากการโอนสินคาหรือบริการท่ีสัญญาไวกับลูกคา 

ระยะเวลาของการรับรูรายไดขึ้นอยูกับความสมบูรณของภาระผูกพันตามสัญญามากกวาประเภทของสัญญาหรือเงื่อนไข

ราคาขายแบบเอกเทศ

สังเกตไดโดยตรง 

ใช 

ไมใช 

ราคาขายแบบเอกเทศ  
Stand-alone Selling Prices 

 

การประมาณ 
ราคาขายแบบเอกเทศ  

วิธีตนทุนที่คาดไว 

บวกดวยอัตรากําไร 

วิธีสวนของราคา 

ที่เหลือ 

วิธีปรับปรุงจาก 

การสํารวจตลาด 
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การชาํระเงิน (Dyson, 2015) โดยกลุมธุรกจิบางกลุมจงึมีโอกาสไดรับผลกระทบจากการนํา TFRS 15 มาถือปฏิบัติคือ 

ธุรกิจส่ือสารโทรคมนาคม ธุรกิจเทคโนโลยี ธุรกิจอุตสาหกรรมยานยนต ธุรกิจคาปลีกและสินคาอุปโภคบริโภค และ ธุรกิจ

อสังหาริมทรัพย เน่ืองจากเปนกลุมธุรกิจท่ีมเีงื่อนไขของสัญญาท่ีทํากับลูกคาหลากหลายรูปแบบซึง่สงผลถึงการรับรูรายได 

 

ธุรกิจการสื่อสารโทรคมนาคม 

 ธุรกิจการส่ือสารโทรคมนาคมเปนโครงขายการตดิตอส่ือสารแบบใชสายและแบบไรสาย ซึ่งเปนธุรกิจท่ีสราง

รายไดจากการมีสัญญาในการใหบริการหรือสงมอบสินคาใหกับลูกคามากกวาหน่ึงรายการ กิจการตองมกีารระบุในสัญญา

กับลูกคาท่ีกิจการตองปฏิบัติ โดยแยกองคประกอบลักษณะของภาระท่ีตองปฏิบัติและปนสวนราคาท่ีอาจมีการตกลงใน

การรับรูรายไดรวมกันเมื่อเร่ิมแรกและสวนท่ีจะตองรับรูรายไดแยกจากกัน หากมีการเปล่ียนแปลงราคาสินคาท่ีขายบอย

อาจกอใหเกิดผลกระทบตอมูลคาการปนสวนของสินคาได ในธุรกจิส่ือสารโทรคมนาคมจะมีการใหบริการ เชน การขาย

เคร่ืองโทรศัพทพรอมแพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเทอรเน็ตหรือการขายบริการอินเทอรเน็ตแถมฟรีแพ็กเกจการรับชม

รายการในบางชองสัญญาณในระยะเวลาท่ีกาํหนด (พรทิพย ตันตฤิทธิศักดิ,์ 2561) 

 กรณีตัวอยาง ลูกคาไดซื้อแพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ตสัญญา 1 ป ชาํระเปนรายเดือน ในราคา 

500 บาทตอเดือน และไดรับโทรศัพทมือถือเปนของแถมจากทางบริษัท โดยบริษัทไดตัง้ราคาขายของแพ็กเกจคาโทรศัพท

และการใชอินเตอรเน็ตเปนเอกเทศอยูท่ี 400 บาทตอเดือน ราคาโทรศัพทมือถืออยูท่ี 1,500 บาท สมมติตนทุนของ

โทรศัพทมือถืออยูท่ี 600 บาท หลักการรับรูรายได 5 ขั้นตอน มีดงัน้ี 

 ขั้นตอนท่ี 1 การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา สัญญาซื้อแพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ต 1 ป ไดรับ

โทรศัพทมือถือเปนของแถมฟรี 

 ขั้นตอนท่ี 2 การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา พิจารณาสินคาหรือบริการมีความแตกตางกันและสามารถแยก

จากกันไดหรือไม พบวา แพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ตกับโทรศัพทมือถือมีความแตกตางกันและสามารถแยก

จากกันไดอยางชดัเจน อีกท้ังการสงมอบแพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ตกับโทรศัพทมอืถือน้ันสัญญาสามารถ

แยกจากกันได จงึถือวามี 2 ภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญา 

 ขั้นตอนท่ี 3 การกําหนดราคาของรายการแพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ตสัญญา 12 เดือน มูลคา

รายไดท่ีเกิดขึ้น 6,000 บาท 

 ขั้นตอนท่ี 4 การปนสวนราคาของรายการใหกับแตละภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา ดังตาราง 1 

 

ตาราง 1 การปนสวนราคาของรายการ 

สินคา/บริการที่สงมอบ ราคาเอกเทศ สัดสวนตอราคาเอกเทศ ราคาที่ปนสวน 

แพ็กเกจ 4,800 (400*12) 76.19% 4,571.40 

โทรศัพทมือถือ 1,500 23.81% 1,428.60 

รวม 6,300 100.00% 6,000.00 

 

จากตาราง 1 แบงภาระท่ีตองปฏิบัติได 2 ภาระ คือ แพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ตกับโทรศัพทมือถือ 

ซึ่งสามารถปนสวนตามสัดสวนราคาขายแบบเอกเทศได เน่ืองจากสัญญาแยกจากกัน ดงัน้ัน แพ็กเกจคาโทรศัพทและการ

ใชอินเตอรเน็ตราคาท่ีปนสวน 4,571.40 บาท (6,000*76.19%) จะถูกนําไปบันทึกรับรูรายไดเฉล่ียตอเดือนตลอดสัญญา 1 
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ป สวนโทรศัพทมือถือราคาท่ีปนสวน 1,428.60 บาท (6,000*23.81%) จะถูกนําไปบันทึกรับรูรายไดท้ังจํานวน เน่ืองจากไม

มีภาระตอเดือนท่ีตองทยอยรับรูอีก ซึ่ง 76.19% มาจาก (4,800/6,300)*100 และ 23.81% มาจาก (1,500/6,300)*100 

ขั้นตอนท่ี 5 รับรูรายไดเมื่อ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติเสร็จส้ิน การพิจารณาตามเงื่อนไข

การรับรูรายไดแบบ Over Time ตองเขาเงื่อนไขขอใดขอหน่ึง พบวา  

 กรณีขายแพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ต เขาเงื่อนไขขอท่ี 1 การรับรูรายไดแบบ Over Time ลูกคา

ไดรับและใชประโยชนไดทันทีจากการปฏิบัติงานของบริษัท เมื่อบริษัทไดใหแพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ตกับ

ลูกคา  

 กรณีโทรศัพทมือถือ ไมเขาเงื่อนไขขอใดขอหน่ึงของ Over Time จงึรับรูรายไดแบบ Point in Time 

การรับรูรายไดจากการไดโทรศัพทมือถือเปนของแถมฟรี บันทึกมลูคามือถือไดเตม็จํานวน บันทึกบัญชี 

ดังน้ี 

   Dr. ลูกหน้ี (สินทรัพย)  1,428.60 

    Cr. รายไดจากการขาย (โทรศัพทมือถือ) 1,428.60 

   Dr. ตนทุนขาย     600.00 

    Cr. สินคาคงเหลือ      600.00 

  การรับรูรายไดแพ็กเกจคาโทรศัพทและการใชอินเตอรเน็ต เปนการบันทึกเฉล่ียตอเดือนท้ังหมด  

12 เดือน บันทึกบัญชี ดังน้ี 

   Dr. เงินสด   500.00 

    Cr. รายไดจากการใหบริการ (แพ็กเกจ) 380.95 (4,571.40/12) 

         ลูกหน้ี (สินทรัพย)   119.05 (500 - 380.95) 

 

ธุรกจิเทคโนโลยี 

 ธุรกิจเทคโนโลยีเปนธุรกิจท่ีใหบริการพรอมระบบ IT ครบวงจร เพ่ืออํานวยความสะดวกพรอมใชงานตั้งแต 

การกาํหนดรูปแบบ การติดตัง้เพ่ือการใชงาน โดยกจิการตองระบุภาระท่ีตองปฏิบัติตามเงื่อนไขสัญญาท่ีไดทํากับลูกคา 

ซึ่งแยกองคประกอบลักษณะของภาระท่ีตองปฏิบัติและปนสวนราคาท่ีอาจมีการตกลงในการรับรูรายไดรวมกันเมื่อเร่ิมแรก

และสวนท่ีจะตองรับรูรายไดแยกจากกัน แตหากมีการใหลิขสิทธิ์การใหลูกคาใชซอฟตแวร กจิการตองพิจารณาเงื่อนไขดวย

วาจะมีการรับรูคาลิขสิทธิ์ทันทีหรือรับรูตามระบบเวลาท่ีใหลูกคาใชสิทธิหรือตามเงื่อนไขท่ีมกีารกาํหนดในสัญญา โดยการ

เก็บคาใชสิทธิ (Royalty Fee) มีลักษณะผันแปรตามปริมาณการขายหรือปริมาณการใช ดงัน้ัน กิจการตองพิจารณารับรู

รายไดวาจะบันทึกรายไดเมื่อใดจงึจะเหมาะสม จะรับรูในอัตราเทาไหรและคํานึงถึงการแยกองคประกอบของราคาหากมี

มูลคารายไดอ่ืนแฝง (พรทิพย ตันติฤทธิศักดิ,์ 2561) 

 กรณีตัวอยาง บริษัทสินเจริญไดบริการ Software และทําสัญญาใหบริการกับบริษัทรุงการพิมพ ณ วันท่ี 1 ก.ค. 

x1 โดยในสัญญาบริษัทสินเจริญมีภาระหนาท่ี ดงัน้ี 

1. ดูแลระบบการใชงานของ Software และการปรับระบบ Software ตามท่ีบริษัทรุงการพิมพตองการ โดยตัว 

Software license ซึ่งมาจากบริษัทอ่ืน 

2. หลังจากดูแลใหพรอมใชงานแลวบริษัทสินเจริญจะใหบริการดูแลหลังการติดตั้ง Software อีก 1 ป หาก

ลูกคามีปญหา 
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โดยราคาตามบัญชีท้ังหมดของสัญญาใหบริการ 77,000 บาท บริษัทสินเจริญประมาณตนทุนการใหบริการท่ี

เกิดขึ้น คือ คาใชจายในการดูแลระบบการใชงานของ Software อยูท่ี 50,000 บาทและคาใชจายในการใหบริการหลังตดิตั้ง

อีก 1 ป อยูท่ี 10,000 บาท รวมยอดของตนทุนอยูท่ีประมาณ 60,000 บาท 

ณ วันท่ี 31 ธ.ค. x1 คาใชจายในการดูแลการใชงานของ Software การปรับระบบ Software และการทดสอบ 

การใชงานของ Software อยูท่ี 20,000 บาท ซึ่งบริษัทสินเจริญจะมีคิดคาธรรมเนียมการใชบริการหลังติดตัง้อีก 1 ป 10% 

ของคาดูแลระบบการใชงาน หลักการรับรูรายได 5 ขั้นตอน มีดังน้ี 

ขั้นตอนท่ี 1 การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา สัญญาใหบริการ Software ท่ีบริษัทสินเจริญทํากับบริษัทรุงการพิมพ 

ขั้นตอนท่ี 2 การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา พิจารณาสินคาหรือบริการมีความแตกตางกันและสามารถแยก

จากกันไดหรือไม พบวา บริษัทสินเจริญดูแลระบบการใชงานของ Softwareและดูแลหลังการติดตั้ง Software มี 

ความแตกตางกันและสามารถแยกจากกันไดอยางชัดเจน อีกท้ังการดูแลระบบการใชงานของ Software และการดูแลหลัง

การติดตั้ง Software น้ันสัญญาสามารถแยกจากกันได จงึถือวามี 2 ภาระท่ีตองปฏิบัตติามสัญญา 

 ขั้นตอนท่ี 3 การกาํหนดราคาของรายการ มูลคาบริการตามสัญญาท้ังส้ิน 77,000 บาท 

 ขั้นตอนท่ี 4 การปนสวนราคาของรายการใหกับแตละภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา ดังตาราง 2 

 

ตาราง 2  การปนสวนราคาของรายการ 

สินคา/บริการที่สงมอบ ราคาเอกเทศ สัดสวนตอราคาเอกเทศ ราคาที่ปนสวน 

ดูแลระบบการใชงาน N/A 90.9091% 70,000 

ดูแลหลังการตดิตัง้ N/A 9.0909% 7,000 

รวม N/A 100.00% 77,000 

  

จากตาราง 2 บริษัทสินเจริญไดมกีารคิดคาธรรมเนียมการใชบริการหลังติดตัง้อีก 1 ป 10% ของคาดูแลระบบการ

ใชงาน จงึถือเปนราคาขายแบบเอกเทศของบริษัทเชนกัน โดยราคาเอกเทศจากกรณีตวัอยางน้ีไมไดบอกมาตรงๆ จึงตองมี

การคาํนวณดวยการใชสูตร Goal Seek ใน Excel ตามรูปท่ี 3 หรือ ใชบัญญัติไตรยางคเทียบ ซึ่ง 90.9091% มาจาก 

(70,000/77,000)*100 และ 9.0909% มาจาก (7,000/77,000)*100 ในการหาคาสัดสวนตอราคาเอกเทศเพ่ือนํามากาํหนด

ราคาท่ีปนสวน  

รูปภาพประกอบ 3  

การคํานวณหาคาสดัสวนตอราคาเอกเทศ 

 

 

 

 

 

 

ขั้นตอนท่ี 5 รับรูรายไดเมื่อ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติเสร็จส้ิน การพิจารณาตามเงื่อนไข

การรับรูรายไดแบบ Over Time ตองเขาเงื่อนไขขอใดขอหน่ึง พบวา  
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 กรณีดูแลระบบการใชงานของ Software และการปรับระบบ Software ตามท่ีบริษัทรุงการพิมพตองการ เขา

เงื่อนไขขอท่ี 3 การรับรูรายไดแบบ Over Time ทําใหเกิดสินทรัพยท่ีบริษัทไมสามารถนําไปใชกับลูกคาอ่ืนได เน่ืองจากเปน

การปรับระบบตามบริษัทรุงการพิมพตองการ 

 กรณีใหบริการดูแลหลังการติดตั้ง Software เขาเงื่อนไขขอท่ี 1 การรับรูรายไดแบบ Over Time ลูกคาไดรับและใช

ประโยชนไดทันทีเมื่อบริษัทไดใหบริการ 

การคํานวณรายไดท่ีรับรูแสดงดังตาราง 3 และ ตาราง 4 และการบันทึกบัญชี 

 

ตาราง 3  การรับรูรายไดเมื่อปฏิบัติตามภาระดูแลระบบการใชงานของ Software แลว ณ วันท่ี 31 ธ.ค. X1 ใชวิธีการวัด

ระดับความกาวหนาแบบ Input method 

ภาระที่กิจการตอง

ปฏิบัติตามสัญญา 

ประมาณ

ตนทนุ 

ตนทนุที่เกิดจริง %

ความสําเร็จ 

รายไดตาม

สัญญา 

รายไดที่รับรู 

ดูแลระบบการใชงาน 50,000 20,000 40% 70,000 28,000 

ดูแลหลังการตดิตัง้ 10,000 - 0% 7,000 - 

รวม 60,000 20,000 - 77,000 28,000 

 

จากตาราง 3 ใชวิธีการวัดระดับความกาวหนาแบบ Input method เน่ืองจากกรณีอยางน้ีมกีารประมาณการ

ตนทุน จึงถือเปนการอางอิงทรัพยากรท่ีกจิการใชจริงในการปฏิบัติตามภาระผูกพันในการวัดขั้นความสําเร็จ (ธเณศ เฮง

ตระกูลสิน, 2562) แสดงการรับรูรายไดในป X1 ซึ่งบริษัทยงัดูแลระบบการใชงานของ Software ไมเสร็จ จึงรับรูรายไดได

เพียงในสวนของการดูแลระบบการใชงานจากสัดสวนตนทุนท่ีเกิดขึ้นจริงในการคดิขั้นความสําเร็จเพ่ือรับรูรายได สวนการ

ดูแลหลังการตดิตัง้ยังไมเกดิขึ้นจงึทําใหยังไมมีการรับรูรายไดและตนทุน ซึ่ง 40% มาจาก (20,000/50,000)*100 บันทึก

บัญชี ดังน้ี 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   28,000 (70,000*40%) 

    Cr. รายไดจากการใหบริการ   28,000 

 

ตาราง 4 การรับรูรายไดเมื่อปฏิบัติตามภาระดูแลระบบการใชงานของ Software เสร็จส้ิน 100% ณ วันท่ี 31 ธ.ค. X2 

ภาระที่กิจการตอง

ปฏิบัติตามสัญญา 

%ความสําเร็จ รายไดตาม

สัญญา 

รับรูรายได

ทั้งหมด 

รายไดที่รับรูป 

X1 

รายไดที่รับรูป 

X2 

ดูแลระบบการใชงาน 100% 70,000 70,000 28,000 42,000 

ดูแลหลังการตดิตัง้ 0% 7,000 - - - 

รวม - 77,000 - 28,000 42,000 

 

จากตาราง 4 แสดงการรับรูรายไดในป X2 เปนการรับรูรายไดสวนท่ีเหลือของการดูแลระบบการใชงานท่ีทําเสร็จ 

สงผลใหการรับรูรายไดการดูแลหลังการตดิตั้งเกดิขึ้นในป X3  

การรับรูรายไดจากการใหบริการน้ีได บันทึกบัญชี ดังน้ี 

   Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   42,000 

    Cr. รายไดจากการใหบริการ   42,000 
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  การรับรูรายไดการใหบริการดูแลหลังการติดตั้ง Software ไปอีก 1 ป (ป x3) บันทึกบัญชี ดังน้ี 

   Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   7,000 

    Cr. รายไดจากการใหบริการ   7,000 

 

ธุรกิจอุตสาหกรรมยานยนต 

 ธุรกิจอุตสาหกรรมยานยนตเปนสัญญาการจางผลิตท่ีมีการขึ้นรูปสําหรับการผลิต กิจการตองพิจารณาเน้ือหาใน

สัญญาถึงการแยกภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญาดูวา การแยกองคประกอบลักษณะของภาระท่ีตองปฏิบัติและการปนสวน

ราคามีการตกลงกันไวในราคาเดียวเมื่อเร่ิมแรกหรือไม หรือหากมีการกระตุนยอดขายดวยการใหของแถมเปนสินคาหรือ

บริการหรือสวนลด กิจการตองพิจารณาวาเปนส่ิงท่ีกิจการตองปฏิบัติตามสัญญาหรือไม ถือเปนสวนหน่ึงของรายไดท่ีไมใช

คาใชจายการตลาดในกรณีมีการรับประกันสินคาหรือไม โดยกิจการตองพิจารณาใหเหมาะสมตามสัญญา (พรทิพย ตันติฤ

ทธิศักดิ์, 2561) กรณีตัวอยาง บริษัท ปรีดา ทําสัญญาขายรถยนตพรอมบริการบํารุงรักษา 3 ป รวมราคา 800,000 บาท 

โดยราคาขายปกติของรถยนต 800,000 บาท คาบํารุงรักษา 3 ป ราคาปกติ 80,000 บาท ซึ่งบริษัทสามารถขายรถยนต

เพียงอยางเดียวไดและสามารถขายการบริการบํารุงรักษา 3 ป ใหแกลูกคาท่ีตองการเพ่ือบริการบํารุงรักษาเฉพาะได อีกท้ัง

รถยนตสามารถนําไปขายใหกับลูกคารายอ่ืนไดและการคิดราคาไมไดมีดอกเบ้ียรวมอยูดวย หลักการรับรูรายได 5 ขั้นตอน

มีดังน้ี 

ขั้นตอนท่ี 1 การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา สัญญาขายรถยนตพรอมบริการบํารุงรักษา 3 ป  

 ขั้นตอนท่ี 2 การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา พิจารณาสินคาหรือบริการมีความแตกตางกันและสามารถแยก

จากกันไดหรือไม พบวา รถยนตและใหบริการบํารุงรักษา 3 ปมีความแตกตางกันและสามารถแยกจากกันไดอยางชดัเจน 

อีกท้ังการสงมอบรถยนตและใหบริการบํารุงรักษา 3 ปน้ัน สัญญาสามารถแยกจากกันได จงึถือวามี 2 ภาระท่ีตองปฏิบัติ

ตามสัญญา 

 ขั้นตอนท่ี 3 การกําหนดราคาของรายการ ราคาขายรถยนตและใหบริการบํารุงรักษา 3 ป มูลคารายไดท่ีเกิดขึ้น  

800,000 บาท 

  ภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญา โดยมีราคาขายท่ีเปนเอกเทศ 

   ขายรถยนต    ราคาขาย 800,000 บาท 

   คาบริการบํารุงรักษา 3 ป  ราคาขาย   80,000 บาท 

     รวม  ราคาขาย 880,000 บาท 

 ขั้นตอนท่ี 4 การปนสวนราคาของรายการใหกับแตละภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา ดังตารางท่ี 5 

 

ตาราง 5  การปนสวนราคาของรายการ 

สินคา/บริการที่สงมอบ ราคาเอกเทศ สัดสวนตอราคาเอกเทศ ราคาที่ปนสวน 

รถยนต 800,000 90.91% 727,280 

คาบริการบํารุงรักษา 80,000 9.09% 72,720 

รวม 880,000 100.00% 800,000 
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จากตาราง 5 แบงภาระท่ีตองปฏิบัติได 2 ภาระ คือ ขายรถยนตกบับริการบํารุงรักษา ซึ่งสามารถปนสวนตาม

สัดสวนราคาขายแบบเอกเทศได เน่ืองจากสัญญาแยกจากกัน ดงัน้ัน ขายรถยนตราคาท่ีปนสวน 727,280 บาท 

(800,000*90.91%) จะถกูนําไปบันทึกรับรูรายไดท้ังจํานวน ณ จุดเวลาใดเวลาหน่ึง สวนคาบริการบํารุงรักษาราคาท่ีปน

สวน 72,720 บาท (800,000*9.09%) จะถูกนําไปบันทึกรับรูรายไดเฉล่ียตลอดสัญญา 3 ป ซึ่ง 90.91% มาจาก 

(800,000/880,000) *100 และ 9.09% มาจาก (80,000/880,000)*100 

ขั้นตอนท่ี 5 รับรูรายไดเมื่อ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติเสร็จส้ิน การพิจารณาตามเงื่อนไข

การรับรูรายไดแบบ Over Time ตองเขาเงื่อนไขขอใดขอหน่ึง พบวา  

 กรณีขายรถยนต ไมเขาเงื่อนไขขอใดขอหน่ึงของ Over Time จึงรับรูรายไดแบบ Point in Time 

กรณีบริการบํารุงรักษา เขาเงื่อนไขขอท่ี 1 การรับรูรายไดแบบ Over Time ลูกคาไดรับและใชประโยชนไดทันที

จากการปฏิบัติงานของบริษัท เมือ่บริษัทไดขายรถยนตกับลูกคา  

การรับรูรายไดจากการขายรถยนต จํานวน 800,000 บาท ณ จุดเวลาใดเวลาหน่ึง บันทึกบัญชี ดังน้ี 

   Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   800,000 

    Cr. รายไดจากการขาย   727,280 

         รายไดรอการรับรู (หน้ีสิน)    72,720 

  การรับรูรายไดคาบริการบํารุงรักษาในแตละป (สัญญาระยะเวลา 3 ป) 72,720/3 = 24,240  

บันทึกบัญชี ดังน้ี 

  ปท่ี 1 Dr. รายไดรอการรับรู (หน้ีสิน) 24,240 

    Cr. รายไดคาบํารุงรักษา   24,240 

ปท่ี 2 Dr. รายไดรอการรับรู (หน้ีสิน) 24,240 

    Cr. รายไดคาบํารุงรักษา   24,240 

ปท่ี 3 Dr. รายไดรอการรับรู (หน้ีสิน) 24,240 

    Cr. รายไดคาบํารุงรักษา   24,240 

 

ธุรกิจคาปลีกและสินคาอุปโภคบริโภค 

 ธุรกิจคาปลีกและสินคาอุปโภคบริโภคเปนการซื้อขายสินคาหรือบริการใหผูบริโภคเพ่ือตอบสนองความตองการ

และการนําไปใชสอย กิจการท่ีเกีย่วกับสินคาท่ีใชในการอุปโภคบริโภคจะมีการใหสวนลดตามอัตราท่ีผันแปรตามปริมาณ

การซื้อ การรับประกันสินคาท่ีตองพิจารณาวาเปนแบบ Assurance Type การประมาณการท่ีบันทึกเปนคาใชจาย 

การรับประกัน หรือ Service Type การปฏิบัติตามสัญญา ซึ่งตองปนสวนราคาของรายการเขาไปดวย และการมีเงื่อนไข

การรับคืนสินคามาเกี่ยวของ ตองใหผูเชี่ยวชาญเปนผูประมาณการมูลคาสินคาท่ีอาจไดรับคืน จึงทําใหตองมกีารนําสวนลด 

การรับประกัน หรือ การมเีงื่อนไขการรับคืนสินคามาเปนสวนหน่ึงในการพิจารณาเพ่ือรับรูรายไดในแตละชวงเวลา ซึง่ตองมี

การพิจารณาแยกองคประกอบลักษณะของภาระท่ีตองปฏิบัติและปนสวนราคาหากมีมูลคาอ่ืนแฝง (พรทิพย  

ตันติฤทธิศกัดิ,์ 2561) กรณีตัวอยาง บริษัท ยูมิ ทําสัญญาขายสินคาใหบริษัท นาโตะ จาํนวน 500 ชิ้น ชิ้นละ 1,700 บาท 

เปนราคาท้ังหมด 850,000 บาท โดยตองสงมอบสินคาเดือนละ 100 ชิ้น เปนเวลา 5 เดือน โดยบริษัท ยูมิ นําสงสินคาใน

เดือนแรกครบตามจํานวน 100 ชิ้น ซึ่งไดมีการใหสงสินคาเพ่ิมอีก 400 ชิ้น รวมเปน 900 ชิ้น จึงไดมกีารเปล่ียนแปลงสัญญา 

บริษัท ยูมิ จะรับรูรายได ตามกรณี ดังน้ี 
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กรณีท่ี 1 ราคาสินคาเพ่ิมเติม 400 ชิ้น ราคาชิ้นละ 1,632 บาท เปนเงิน 652,800 บาท เปนการใหสวนลดแก

ลูกคาปกต ิ4%  

กรณีท่ี 2 ราคาสินคาเพ่ิมเติม 400 ชิ้น ราคาชิ้นละ 1,020 บาท เปนเงิน 408,000 บาท เปนการใหสวนลดจาก

ความสัมพันธอันดีท่ีมีตอลูกคา 40%  

เมื่อส้ินป บริษัทไดนําสงสินคาไปแลว 800 ชิ้น ประกอบดวย 500 ชิ้นตามสัญญาเดิม และ 300 ชิ้นตามสัญญาท่ี

เปนสินคาเพ่ิมเตมิ หลักการรับรูรายได 5 ขั้นตอนม ีดังน้ี 

ขั้นตอนท่ี 1 การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา สัญญาท่ีทํากบับริษัท นาโตะ เน่ืองจากมีการเปล่ียนแปลงสัญญา จึง

ตองพิจารณาวาตองแยกเปนสัญญาใหมหรือรวมเปนสวนหน่ึงของสัญญาเดิม 

กรณีท่ี 1 เปนสัญญาท่ีตองแยกเปนสัญญาใหม เน่ืองจากเขาเงื่อนไขของขอบเขตสัญญาเพ่ิมขึ้น โดยบริษัท 

นาโตะ ไดส่ังสินคาเพ่ิมจาํนวน 400 ชิ้น ซึ่งเปนไปตามราคาขายแบบเอกเทศ และสวนลดเปนสวนลดปกติ จากการขาย

สินคาไดตามปริมาณท่ีกําหนด 

กรณีท่ี 2 เปนสวนหน่ึงของสัญญาเดมิ เน่ืองจากไมเขาเงื่อนราคาขายแบบเอกเทศ ถือวาสวนลด 40% เปน

การใหสวนลดจากการความสัมพันธอันดีท่ีมีตอลูกคาเปนการผูกพันกับสัญญาแรกถงึสามารถใหสวนลดไดเปนพิเศษ 

ขั้นตอนท่ี 2 การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา ขายสินคาใหลูกคาเทาน้ันจงึมเีพียง 1 ภาระ 

 ขั้นตอนท่ี 3 การกาํหนดราคาของรายการ  

กรณีท่ี 1 เปนสัญญาท่ีตองแยกเปนสัญญาใหม 

สัญญาท่ี 1 สงมอบให 500 ชิ้น ราคาขาย 850,000 บาท 

สัญญาท่ี 2 สงมอบให 400 ชิ้น ราคาขาย 652,800 บาท 

กรณีท่ี 2 เปนสวนหน่ึงของสัญญาเดิม รวมเปนสัญญาเดียวกัน 

 ขั้นตอนท่ี 4 การปนสวนราคาของรายการใหกับแตละภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา 

  เน่ืองจากมีเพียง 1 ภาระ จึงไมตองปนสวนใหภาระอ่ืนๆ  

 ขั้นตอนท่ี 5 รับรูรายไดเมื่อ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติเสร็จส้ิน 

กรณีท่ี 1 เปนสัญญาท่ีตองแยกเปนสัญญาใหม 

สัญญาท่ี 1 สงมอบ 500 ชิ้นแรก ชิ้นละ 1,700 บาท เปนเงิน 850,000 บาท 

สัญญาท่ี 2 สงมอบ 300 ชิ้น ชิ้นละ 1,632 บาท เปนเงิน 489,600 บาท 

ดังน้ัน การรับรูรายไดรวม เปน 1,339,600 บาท 

กรณีท่ี 2 เปนสวนหน่ึงของสัญญาเดิม  

สงมอบ 100 ชิ้นแรก ชิ้นละ 1,700 บาท = 100 x 1,700 = 170,000 บาท 

ปนสวนราคาไปยังภาระท่ีตองปฏิบัติในสวนท่ีเหลืออยู 

 = (680,000 + 408,000) / (400 + 400) 

 = 1,088,000 / 800 = 1,360 บาทตอชิ้น 

สงมอบ 700 ชิ้น หลังจากเปล่ียนแปลงสัญญา = 700 x 1,360 = 952,000 บาท 

ดังน้ัน การรับรูรายไดรวม เปน 1,122,000 บาท 

 

การรับรูรายได 100 ชิ้นแรก กอนเปล่ียนแปลงสัญญา กรณีท่ี 1 เปนสัญญาท่ีตองแยกเปนสัญญาใหม 

และกรณีท่ี 2 เปนสวนหน่ึงของสัญญาเดมิ  บันทึกบัญชีเหมือนกนัท้ัง 2 กรณี ดังน้ี 
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    Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   170,000 (100 x 1,700) 

    Cr. รายไดจากการขาย   170,000 

 

  การรับรูรายไดอีก 400 ชิ้น ตามสัญญาเดิม 

กรณีท่ี 1 เปนสัญญาท่ีตองแยกเปนสัญญาใหม บันทึกบัญชี ดังน้ี 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   680,000 (850,000 - 170,000) 

  Cr. รายไดจากการขาย   680,000 

กรณีท่ี 2 เปนสวนหน่ึงของสัญญาเดิม บันทึกบัญชี ดังน้ี 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   680,000 (850,000-170,000) 

  Cr. รายไดจากการขาย   544,000 (400 x 1,360) 

       รายไดรับลวงหนา   136,000 (680,000 - 544,000) 

  การรับรูรายได 300 ชิ้น ตามสัญญาใหม 

กรณีท่ี 1 เปนสัญญาท่ีตองแยกเปนสัญญาใหม บันทึกบัญชี ดังน้ี 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   489,600 (300 x 1,632) 

  Cr. รายไดจากการขาย   489,600 

กรณีท่ี 2 เปนสวนหน่ึงของสัญญาเดิม บันทึกบัญชี ดังน้ี 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   306,000 (300 x 1,020) 

     รายไดรับลวงหนา  102,000 

  Cr. รายไดจากการขาย   408,000 (400 x 1,020) 

 

ธุรกิจอสังหาริมทรัพย 

 ธุรกิจอสังหาริมทรัพยเปนการสรางรายไดจากการขาย การใหเชา การพัฒนาบริหารบานและท่ีดินวางเปลาใหมี

รายไดในรูปแบบตางๆ รวมถงึการเปนนายหนาอสังหาริมทรัพย กจิการอสังหาริมทรัพยจะมกีารรับรูรายไดก็ตอเมื่อกิจการ

ไดปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัตเิสร็จส้ิน เมื่อสงมอบอํานาจในการควบคุมอสังหาริมทรัพยใหลูกคา (ท่ีดิน อาคาร บาน

พรอมท่ีดิน และหองชุด) กจิการควรคํานึงถงึเหตกุารณแวดลอมของรายการบัญชใีนการพิจารณาวาเมื่อใดกิจการไดโอน

ความเส่ียงและผลประโยชนท่ีมีนัยสําคัญในสินทรัพยใหลูกคา ซึง่กิจการตองพิจารณาเน้ือหาทางเศรษฐกิจของรายการ

บัญชีมากกวารูปแบบตามกฎหมาย (Substance over Form) (ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน ภักดีนุวัฒน, 2562ข)  

 กรณีตัวอยาง บริษัท จงดี เปนบริษัทพัฒนาอสังหาริมทรัพยเพ่ือขาย มีการสรางอาคารสํานักงาน 100 หลัง ท่ี

สามารถปรับเปล่ียนไดตามความตองการลูกคา โดยบริษัท จงดี ไดทําสัญญาขายอาคารสํานักงานใหลูกคา 2 ราย คือ 

บริษัท มีคุณ และ บริษัท บุญมา สัญญาท่ีทําเปนสัญญา 2 ป โดยราคาตามสัญญาอยูท่ี 300,000 บาท มีเงื่อนไขการชาํระ

เงิน ดังตอไปน้ี 

1. ลูกคาจายเงินมดัจาํ เมื่อเซ็นสัญญา 100,000 บาท 

2. บริษัท จงดี ไดสงรายงานความคบืหนากอสรางเมื่อครบ 1 ปใหลูกคา ซึง่เปนไปตามขอตกลง ลูกคาจึงม ี

การจายเงินเพ่ิมอีก 140,000 บาท 

3. ลูกคาไดตรวจสอบและไดมกีารโอนกรรมสิทธิใหลูกคา โดยลูกคาไดจายสวนท่ีเหลือ 60,000 บาท 
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บริษัท จงดี มีสิทธเิรียกเก็บเงินกบัลูกคาไดถาลูกคาผิดสัญญา สัญญาน้ีเปนสัญญา 2 ป บริษัท บุญมา ไดทํา

สัญญาเพ่ิมเติมหามบริษัท จงดี โอนอาคารสํานักงานใหลูกคารายอ่ืน โดยอาคารสํานักงานสรางขึ้นตามความตองการของ

บริษัท บุญมา ซึง่บริษัท บุญมา หามยกเลิกสัญญา หากผิดเงื่อนไขสัญญา บริษัท จงดี สามารถเรียกเก็บเงินท้ังหมดตาม

สัญญาได การกอสรางของลูกคาท้ัง 2 บริษัท คือ 40% .ในปท่ี 1 และ 100% ในปท่ี 2 หลักการรับรูรายได 5 ขั้นตอน มีดังน้ี 

ขั้นตอนท่ี 1 การระบุสัญญาท่ีทํากับลูกคา สัญญาท่ีทํากับบริษัท มีคุณ และ บริษัท บุญมา  

 ขั้นตอนท่ี 2 การระบุภาระท่ีตองปฏิบัติในสัญญา ขายอาคารสํานักงานใหลูกคาเทาน้ันจึงมีเพียง 1 ภาระ 

 ขั้นตอนท่ี 3 การกาํหนดราคาของรายการ ราคาของอาคารสํานักงานตามสัญญา 300,000 บาท 

 ขั้นตอนท่ี 4 การปนสวนราคาของรายการใหกับแตละภาระท่ีตองปฏิบัติท่ีรวมอยูในสัญญา เน่ืองจากมเีพียง 1 

ภาระ จึงไมตองปนสวนใหภาระอ่ืน ๆ 

 ขั้นตอนท่ี 5 รับรูรายไดเมื่อ (หรือขณะท่ี) กิจการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติเสร็จส้ิน การพิจารณาตามเงื่อนไข

การรับรูรายไดแบบ Over Time ตองเขาเงื่อนไขขอใดขอหน่ึง พบวา  

กรณีบริษัท มีคุณ ไมเขาเงื่อนไขขอใดขอหน่ึงของ Over Time จึงรับรูรายไดแบบ Point in Time โดยปท่ี 1 ไมมี

การรับรูรายได ปท่ี 2 รับรูรายไดท้ังจํานวนเมื่อโอนสินคา  

กรณีบริษัท บุญมา เขาเงื่อนไขขอท่ี 3 การรับรูรายไดแบบ Over Time จากสัญญาบริษัท จงดี ท่ีไมสามารถนํา

อาคารสํานักงานไปขายใหลูกคาอ่ืนได โดยบริษัท บุญมา ตองจายชําระบริษัท จงดี ใหครบ โดยปท่ี 1 และ 2 ทยอยรับรู

รายไดตามระดับความกาวหนา 

เมื่อทําสัญญา บริษัท มีคุณ และ บริษัท บุญมา บันทึกบัญชีเหมือนกันท้ัง 2 กรณี ดังน้ี 

 Dr. เงินสด/ลูกหน้ี  100,000 

    Cr. รายไดรับลวงหนา  100,000 

ปท่ี 1 เมื่อมีการสงมอบงาน บันทึกบัญชี ดังน้ี 

  บริษัท มีคุณ 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี  140,000 

    Cr. รายไดรับลวงหนา  140,000 

   บริษัท บุญมา 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี  140,000 

     Cr. รายไดรับลวงหนา  120,000 (300,000 x 40%) 

          รายไดจากการขาย    20,000 

  ปท่ี 2 เมื่อดําเนินการกอสรางเสร็จ บันทึกบัญชี ดังน้ี 

   บริษัท มีคุณ 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี   60,000 

         รายไดรับลวงหนา 240,000 (100,000+140,000) 

     Cr. รายไดจากการขาย   300,000 

บริษัท บุญมา 

Dr. เงินสด/ลูกหน้ี    60,000 

         รายไดรับลวงหนา 120,000 (300,000 x 40%) 

     Cr. รายไดจากการขาย   180,000 (300,000 x 60%) 
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  ตามสัญญาท่ีทํากับบริษัท มีคุณ ปท่ี 1 จะไมมีการรับรูรายได จะรับรูรายไดท้ังจาํนวนในปท่ี 2 เมื่อมีการโอน

กรรมสิทธิเทาน้ันตามเงื่อนไข Point in Time สวนบริษัท บุญมี จะเปนการทยอยรับรูตามระดับความกาวหนา ซึง่ขึ้นอยูกับ

ขอตกลงตาง ๆ ในสัญญาจะสงผลใหรูปแบบการรับรูรายไดตางกนั 

 

บทสรุป 

 TFRS 15 ไดถูกพัฒนาขึ้นเพ่ือใหมาตรฐานการบัญชเีร่ืองการรับรูรายไดของ IFRS และ US GAAPS ไดม ี

แนวทางการปฏิบัตเิปนในแนวทางเดยีวกัน (พรทิพย ตันตฤิทธิศักดิ์, 2561) เปนการลดความไมสอดคลองของเกณฑการ

รับรูรายได มีการปรับปรุงขอกําหนดในการเปดเผยขอมูลเพ่ือใหผูใชงบการเงินไดรับประโยชนมากขึน้และเพ่ือรับรูรายได

ระหวางกิจการ อุตสาหกรรม ประเทศ และตลาดทุนมีความสอดคลองกันและเปรียบเทียบไดในขอปฏิบัติเดียวกัน (สมพงษ 

พรอุปถัมภ, 2561) TFRS 15 จึงนําหลักการรับรูรายได 5 ขั้นตอนมาใชในการพิจารณาเงื่อนไขของสัญญา ซึ่งธุรกจิท่ีมี

รายการคาท่ีไมซับซอนอาจไมไดรับผลกระทบจากมาตรฐานน้ี เน่ืองจากสัญญาท่ีกจิการทํากับลูกคาไมซับซอน การแยก

องคประกอบหรือตคีวามในการปฏิบัติตามภาระท่ีตองปฏิบัติตามสัญญาจึงไมยุงยาก แตถาธุรกิจมีรายการคาท่ีซับซอน 

เชน 5 ธุรกิจท่ีผูวิจยันํามาอาจไดรับผลกระทบจากมาตรฐานน้ีจงึตองมกีารพิจารณาการรับรูรายไดแตละชวงเวลา (ธเณศ 

เฮงตระกูลสิน, 2562) เพ่ือปนสวนจํานวนเงินใหกับภาระท่ีตองปฏิบัติ แบงออกเปน การรับรูรายไดภายในชวงเวลาใดเวลา

หน่ึง (Over Time) และการรับรูรายได ณ เวลาใดเวลาหน่ึง (Point in Time) (รุจิรัตน ปาลีพัฒนสกลุ, 2562) อีกท้ังหากการ

รับรูรายไดเปล่ียนแปลงไปจากเดมิจะสงผลกระทบตอตัวเลขกําไรสุทธิของกิจการในแตละชวงเวลาดวย (Jantadej, 2014) 

ดังน้ันบทความน้ีอาจเปนขอมูลท่ีใหประโยชนในการตดัสินใจเกีย่วกับการรับรูรายไดตาม TFRS 15 ของธุรกิจใหมคีุณภาพ

มากขึ้น (ศิลปพร ศรีจั่นเพชร และอนุวัฒน ภักด,ี 2562ข)  
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บทคัดยอ 

 การแพรระบาดของโรคตดิเชื้อไวรัสโคโรนา 2019สงผลกระทบในทุกภาคสวนทําใหรายไดของประเทศลดลง

อยางเฉียบพลัน โดยเฉพาะผูประกอบการรายยอยขาดกําลังทุนและประชาชนขาดกาํลังซื้อ ท้ังน้ีการฟนตัวของเศรษฐกิจ

ไทยตองเร่ิมจากการสรางความเขมแข็งภายในประเทศดวยการสรางฐานใหมั่นคงกับวิสาหกิจชุมชน ซึ่งวัตถุประสงคของ

บทความน้ีจงึนําเสนอแนวคิดการจัดการเชงิกลยุทธวิสาหกจิชมุชนท่ีเหมาะสมจากการไดรับผลกระทบจากสถานการณ 

การระบาดของโรคตดิเชื้อไวรัสโคโรนา 2019 โดยเร่ิมจากการกําหนดทิศทางการผลิตผลิตภัณฑในระยะยาวจากการ

วิเคราะหสภาพแวดลอมภายใน สภาพแวดลอมภายนอก โอกาส และอุปสรรคเพ่ือการวางกลยุทธการจดัการวิสาหกจิชมุชน

เชิงรุกเพ่ือสรางความไดเปรียบในการแขงขันดานตาง ๆ ท่ีสอดคลองกับแนวคิดเชิงทฤษฎี ไดแก การสรางความไดเปรียบใน

การแขงขันดานตนทุน ดานการสรางเอกลักษณ การมุงเนนการตอบสนองตลาดเฉพาะ และรวมถึงการสรางคุณคาใหกับ

ลูกคาจากหวงโซคุณคาท่ีรอยเรียงกิจกรรมในทุกกระบวนการเขาดวยกันอยางตอเน่ือง และการสรางความสามารถในการ

ฟนฟูรายไดสอดรับกับสถานการณการระบาดของโรคติดเชื้อไวรัสโคโรนา 2019เกดิการจางงานและพัฒนาเศรษฐกิจของ

วิสาหกจิชุมชนและประเทศชาติ เปนไปตามแผนการบริหารจัดการในการฟนฟูรายไดจากผลกระทบสถานการณการระบาด

ของโรคติดเชื้อไวรัสโคโรนา 2019  
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